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知识是珍贵宝石的结晶，文化是

宝石放出来的光泽

平台介绍
戒网游、心理咨询指导、家教补习、快速提分、成绩培优



平台简介

“520985211”平台是由广东笑赚网络科技有限公司及清华大学、北京

大学、厦门大学、湖南师大等多所985211已毕业的大学学霸学长和学

姐创办的戒网游、提分数上门一对一家教平台，通过招标机制吸引优秀

的教育者。致力于帮助小学、中学、高中生进行快速提分、成绩培优以

结果为导向先教育后收费的O2O上门家教服务平台。



目标

   我们的目标是寻求高质量的老师与家长，通过

招标的方式，帮助学生戒网游、提分数，通过

我们的平台学生都能考上理想的学校。



产 品 与 服 务

在线平台：学生和家长可以在我们的在线平台上浏

览和选择适合他们需求的教育者。

教育者招募：我们将招募并筛选教育者，确保他们

具备专业知识和教学经验。

一对一教育服务：我们将为学生提供上门一对一教

育服务，满足他们的个性化学习需求。

招标机制：我们将引入招标机制，鼓励优秀的教育

者加入平台并提供高质量的教育服务。



O2O平台

严格认证

档案记录

规范安全

免费试讲

1、“520985211” O2O上门服务的网络
平台通过严格考核选拔，集中了优秀的家
教老师，旨在帮助小学、中学、高中生提
升学习兴趣，掌握学习方法，以更高的效
率学习，显著提高学习成绩！

 O2O教育网络平台

3、同时“520985211”平台对老师所做
的每一份家教都有详细记录，供家长/学员
选择老师时参考

 家教记录档案

2、在教员前去执教前，“520985211”
平台会对老师进行实际身份严格认证，确
保老师信息真实可靠。

严格认证

4、正规网络教育公司，服务规范、安全有
保障，专注上门一对一家教服务，对家教
全程进行跟踪，保证教学质量。数万名本
地专业教师，全科目覆盖，一对一打造学
习计划，师资包括在职重点学校老师及名
校大学生。

规范安全

5、免费试讲，免费推荐，先上课后收费不
满意不付款辅导科目：小学全科、小升初、
初中全科、初升高、高中全科，辅导时间：
家教老师上门授课，由家长（或学生）安
排教课时间！确保学生的学习、生活两不
误！

 免费试讲

520985211教育平台



正规专业
1、是专业解决问题孩子、快速提

分、规模较大、为了服务好广大学
子的一支专业家教O2O上门一对一

抚导平台。

服务诚信
3、对教学质量进行跟踪服务，一
旦发现教学质量不合格或者家长反
馈情况不好，我们立刻为您另派合
适教师。

质量保证
4、为保障教学质量，我们对每个
教员进行过严格考查，并且为教员
进行教学质量档案管理，做到服务
质量有案可查。

安全规范
2、我们的教员由平台严格审核筛

选珠海教育机构培训老师、大学各
系部分学生组成，并使用有教学经
验的社会人士，确保安全、规范。

我 们 的 优 势



我 们 的 特 色 1、师资力量：所有教员均由平台严格审核筛选以及各院系部老师推荐并

参加水平考核择优选拔而出，优中择优，且接受相关专业培训及社会实践，

教学经验丰富，素质高，责任心强，性格好。我们还为珠海20多所培训机

构和辅导学校提供师资！ 

2、教学形式：一对一个性化上门辅导，根据孩子的实际情况针对性补习，

教知识更教方法。

3、教学方法：互动式课堂，激励式教学，培养学生的学习兴趣+夯实基础，

查漏补缺，把握重点，加强理解，不断攻破。 

4、效果保证：无效果，不收费。先上课，后收费。不满意随时退课或更

换老师。

5、免费试教：老师上**堂课为试教，如果该老师或者其他方面没有达到

您的期望，请再次上平台挑选，我们为您重新挑选一位更适合您孩子的老

师，知道您满意为止。 

6、服务跟踪：在开始教学后，我们将与您保持联系，并根据您反馈的情

况及时与教员沟通，以确保教质量。



01省时——节省路途时间，免
除舟车劳顿之累，学生时间
比较紧张，上门家教较大限
度地为学生节省时间。
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省时

省心

省钱

高效

一对一上门辅导好处

省钱——大部分培训机构都用的我们
的老师，但我们比培训机构价格低好
多！羊毛出在羊身上，上门辅导，无
课室租金成本，无税收成本，无高额
宣传成本，而且我们有学校提供的支
持，自然价格不高，为家长节省资金。

省心——避免学生在外上课
的一切安全隐患，且家长可
随时监督整个教学过程，避
免个别教师糊弄孩子。

高效——上门家教可以全息地感受学
员的学习情况，采取针对性查漏补缺，
学习巧妙解题方法，增强学习兴趣和
信心，养成良好态度和习惯。
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轻松的教 学 氛 围
大量的家教经验表明：大部分中小学生崇拜羡慕大学生，很愿意听话配合。大学生清楚中小学生心态，沟通更有
效，相处更融洽，学习氛围自然轻松，效率高，效果更好。

大 学 生 家 教 优 势

丰富的教 学 经 验
知识掌握滚瓜烂熟，学习方法和复习方法独特高效，考试实战和家教辅导经验丰富，且贴近学生角度，懂得引导
和帮助他们形成自己的学习方式。

无形的激 励 作 用
无形的榜样力量，个人学习经历及美好大学生活，让学生在憧憬和向往中提高学习积极性。

师友的双 重 身 份
相比机构老师，大学生更有责任感，更让家长放心。我们挑选的品学兼优的同学大部分都成为了孩子可信任的哥
哥姐姐，亦师亦友，帮助学习的同时，协助养成健康开朗的性格。



发布需求
学员具体情况、联系方式、教学地点、
时薪报酬、对教师的要求。

筛选老师
家教老师发送接单请示，家长挑选合
适的家教，平台将在2小时内为您找
到合适的教员并将教员信息通知您。

择优录取
经过您的初步认同，平台将派教员在约
定时间地点上门试讲，试讲前您应检查

教员身份证、学生证。

预约上课
家长或学生对家教老师有任何不满意随
时可更换老师，可与平台联系，一个电
话，2小时内帮您安排好合适的教员。

任何时候有任何不满意，我们无条件换
老师（全程免费介绍）

请 家 教 流 程
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知识是珍贵宝石的结晶，文化是

宝石放出来的光泽

项目规划
产品研发计划、推广产品计划、项目推进时间表



01网络平台搭建，大数据
分析中心，教育平台功
能，配套软硬件服务等

03课程架构、教材、教辅
产品等…

02 评估系统、追踪系统、
学习系统的开发

04 师资配备：教师的稳定
性、迎合国家政策的师
资培养及储备计划

技术
研发

内容
研发

配套
系统

师资
配备

产品研发计划



社交闭环
微博、微信、平台竞价、抖音短视

频、电台等媒体

名师公开课
联合名师做线上及线下公开课堂 校企联盟

请与线下教育机构、学校合作，导
入学生资源

平台联合
与非直接竞品类平台合作，共享

客户资源

产品推广计划



起步

上市

企业初创2023 2024 2025 2026 2027 2028

公司在广东珠海成立，
组建专业团队，同年6
月份平台正式上线。

项目规划时间表

稳步起跑

创业初期，我们的生源主
要来自于珠海的中小学生，
为他们提供优质的教学服
务，以扩大知名度，继续
开发平台与优化平台。

稳步增长

占领珠海、中山、江门市
场，招生范围逐渐扩大至
三个地区。招募具有相关
专业知识和教学经验的教
育者，并为他们提供培训
和支持，提高他们的教学
水平。

资源整合

巩固珠海、中山、江门市
场，招生范围扩大至广东
省。提供更优质的教学服
务，提高自身的竟争力，
为进军全国市场做好充分
准备。

布局全国 上市挂牌

通过招商加盟的方式，立
足珠海，服务全国，在全
国1347个区县，成立服务
中心。

引进战略投资机构，计划
2026年在深圳股份转让中
心挂牌，2027年在北京新
三板挂牌，2028年在深圳
创业板上市。
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知识是珍贵宝石的结晶，文化是

宝石放出来的光泽

市场分析
行业趋势、市场规模、政策解读、风险和挑战、商业模式



    据中研产业研究院公布《2022-2027年中国家教服务行业
深度发展研究与“十四五”企业投资战略规划报告》显示巨
大的需求，刺激了中国的校外培训飞速发展。目前，中国校
外培训行业总体市场规模约为2万亿元，占GDP的2%左右。
其中，中小学校外培训的规模约占40%。在就业方面，全国
校外培训行业提供了1000万个岗位，且在快速增长。
     根据CIC相关数据，中国K12培训市场2020年的规模达
7845亿元，2025年将达14542亿元，2020年至2025年的复
合年增长率为13.1%。按此计算，2021年K12教培市场规模
将达约8873亿元。
    未来仍需塑造一个完善，可信任的教育产业，在政策的指
引下，顺着时代的脚步，未来可期。2021-2025年间，随着
三孩年龄增长至学龄儿童，教育培训市场规模平均增长率将
稳定在15%左右，预计到2025年中国教育培训市场规模将达
7.5万亿元。

发 展 趋 势 及 市 场 规 模



   为深入贯彻落实党的精神，办好网络教育，积极推

进“互联网+教育”发展，加快教育现代化和教育强

国建设，我部研究制定了《教育信息化2.0行动计

划》，现印发给你们，请结合本地、本单位工作实际，

认真贯彻执行。 

   《教育信息化2.0行动计划》提出"以信息化引领构

建以学习者为中心的全新教育生态"。智能技术与教

育的融合逐渐深入，正在由外围的管理场景深入到教

与学的核心教学环节，逐渐对教育全场景赋能，创造

更加个性化、智能化、泛在化的教育环境。

政策解读：国家层面



    根据中商产业研究院研究，未来，中国在线教育市

场将会稳步增长，走向理性化和规范化经营，预计未来

3-5年市场规模增速保持在20%左右，增速持续降低但

增长势头保持稳健。用户对在线教育的接受度不断提升、

在线付费意识逐渐养成以及线上学习体验和效果的提升

是在线教育市场规模持续增长的主要原因。中国在线教

育行业市场规模将在2026年达到1.43万亿元。

在 线 教 育 市 场 规 模



找不到合适的途径”“过去发传
单，地推的方法越来越难做。竞
争压力大，招生成本高。招生难、
获取成本高，成了每个线下教培
机构难以翻越的高墙。

教 培 行 业 存 在 哪 些 痛 点

招 生

留 存

学员太多，很难维护到位，学生流失率居高不下，长期以往，
学生得不到重视而成绩下滑，造成的学生流失。而机构没有
办法再投入更多人力，财力线下教培机构学生多，课程多，
老师们精力有限，根本无法顾及到每位学生。学生流失，对
线下教培机构来说，是一件很正常的事。

办 学
成 本

办一个线下培训班，不仅需要场地费、材料费、水电费，更昂贵
的是人工成本，比如老师、助教，线下的教培机构，往往是靠高
昂的薪资来留住优秀的老师，而且越优秀的老师薪资越高。这虽
然是为了激起并保持老师的授课激情，但很容易产生一种恶性循
环。很多小型教培机构就因所谓名师少，导致招生效果差。

内 容
沉 淀

没有自己的资料库，优质教学内容不能沉淀，分享和
延续，教培机构的教学资源多且杂，就算有专门的意
识去整理归档，也不能完全保证不遗失。况且，大多
数教培机构对内容沉淀的意识并不强，只有等到用到
的时候，才会想起来，却已来不及。

家 校
互 动

一对一教育培训机构的一个难题是，学
生和老师互相加私人联系方式，结果慢
慢的学生就被老师带走了，据调查，线
下教培机构的家校互动形式，主要是通
过老师私人社交工具，来和家长或是学
生保持联系。造成的问题，除了让教培
机构管理者坐立不安却无可奈何外，还
对老师的私生活造成影响。



市场竞争风险：
在线教育市场竞争激烈，我们
需要与其他平台和机构竞争学
生和教育者资源。

风 险 和 挑 战

教育者质量管理风险：
教育者的质量对平台的声誉和用户
满意度至关重要，我们需要建立有
效的质量管理机制来确保教育者的
专业性和教学水平。

用户安全和隐私风险：
作为一家在线平台，我们需要采取安全措施
保护用户的个人信息和交易数据，以防止数
据泄露和滥用。

法律合规风险：
在教育领域，我们需要遵守相关的
法律法规和规范，包括教育许可、
合同签订和保护未成年人权益等方
面的法律要求。



广告和赞助
教育平台有了流可以通过在平台上展示广告
或接受赞助来获得收入。例如，与教育相关
的品牌可以在平台上投放广告或赞助教育活
动，从中获得收益。

学生和家长的服务费
学生和家长将支付一定的服务费用，用于获

得教育服务，平台收取10%平台费。

教材销售
平台批发采购大量教育相关产品，赚取产品差价。

平台发展到一定的阶段可以收取老师的年费或者押
金，基于算法可推送部分优秀老师排名，以增加爆

光率，吸引更多的家长发布悬赏订单给老师。

平台费 押金 广告

商业模式主要收入来源
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知识是珍贵宝石的结晶，文化是

宝石放出来的光泽

投资回报
成本结构、项目融资、资金用途、投资回报



成本结构

技术开发与维护成本
我们需要投入资金进行平台的开发和维

护，确保平台的稳定运行和用户体验。

教育者招募与管理成本
我们需要投入资源进行教育者的招募、

面试和背景调查，并进行持续的管理和

监督，以确保教育者的质量。

运营成本
包括办公场地费、员工费用、客户支持、

人力资源和行政管理等方面的费用。

市场推广
线上广告和宣传、与学校、教育机构和

社区组织建立合作伙伴关系，用户口碑

传播，通过学生和家长的口碑传播吸引

更多用户



助推平台战略30%

助推跨界战略30%

助推生态战略40%

资本市场

目前公司估值5000万， 股权出让30%

融资1500万

项目融资



场地和设备建设
如果平台提供线下的教学服务，融资可以用于场地租赁、
装修和设备购置，以搭建适合教学的环境和设施。

扩大市场份额和拓展新市场
融资可以用于扩大平台在现有市场的份额，包括增加营
销活动、开展用户增长和留存策略等。同时，也可以用
于拓展新的市场，进军其他地区或目标用户群体。

政策合规和安全保障
平台可以利用融资来加强政策合规和安全保障措施，确
保平台的教学内容和服务符合相关法规和标准，保障学
生和家长的权益和数据安全。

合作伙伴关系建设
融资可以用于建立合作伙伴关系，与学校、教育机构、
教育科技公司等合作，共同开展教育项目、资源共享和
创新合作。

技术研发和产品改进
融资可以用于平台的技术研发和产品改进，包括开

发新的教育技术工具、优化平台的用户界面和功能，
以提升用户体验和教学效果。

市场推广和品牌建设
融资可以用于市场推广和品牌建设，包括广告和宣
传活动、市场营销策略的制定和执行，以扩大平台

的知名度和用户基础。

师资队伍建设和培训
平台可以利用融资来招聘优秀的教师和专业人员，
并为他们提供培训和专业发展机会，以确保平台有

高质量的师资力量。

教学内容开发和资源采购
融资可以用于开发多样化的教学内容，包括课程开
发、教材制作、学习资源采购等，以提供丰富和多

样化的学习资源。

资金用途



平台抽成 教材销售 课程定制和增值服务 合作伙伴收益广告和赞助
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我们的财务计划基于以下假设和预测：
收入预测：根据市场需求和用户增长预测，预计在第一年
实现稳定的收入增长。
成本控制：通过有效的成本管理和资源配置，控制成本增
长，并提高运营效率。
盈利预期：预计在第三年实现盈利，并逐渐增加盈利能力。

收益模型可以通过以下几个方
面来实现：

财务计划



上市方案

上市主体：广东笑赚网络科技有限公司

上市地：深交所创业板

上市题材：互联网+教育

上市时间规划：2028年

上市市值目标：100亿

利润规划：2025年1500万，2026年8000万，2027年1.5亿

业绩达成方式：通过本部利润、并购合并等方式实现财务指标达到上市标准

发行方式和比例：网下向询价对象询价配售与网上资金申购发行相结合，发行比例占公司总股本的25%

预计上市市盈率PE：40倍

预计申报时间：以2026—2027年为两年报告期，以2027年12月31日作为申报基准日，于2027年完成申报.



投资收益预测

估值预测 10万 50万 100万

第一年
（估值1.5亿） 15万 75万 150万

第二年
（估值3亿） 30万 150万 300万

第三年
（估值30亿） 300万 1500万 3000万

第四年
（估值100亿） 1000万 5000万 1亿

第五年
（估值500亿） 5000万 2.5亿 5亿

按2025年公司估值1.5亿计算，投资10万、 50万、100万进行测算



感谢聆听
THANKS

贾永清    广东笑赚网络科技有限公司

139-269-31999


